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Descripcion General
del Programa

El programa ofrece una formacion integral en las ultimas tendencias
y herramientas digitales, capacitando a los participantes para liderar
la transformacioén y la innovacion tecnoldgica en el ambito
empresarial, abordando desde la Inteligencia de Negocios hasta la
Gerencia de Comercio Electronico.

Dirigido a:

Profesionales que deseen adquirir o mejorar sus habilidades en el
ambito de los negocios digitales.

Preparar a profesionales con habilidades estratégicas y
practicas para desarrollar, dirigir y gestionar negocios en
entornos digitales, adaptandose a las demandas del
mercado global, abarcando desde la analitica de datos
hasta el comercio electronico con un enfoque en la
innovacion sostenible.



Competencias por
fortalecer

1. Liderazgo digital

2. Pensamiento estratégico

3. Gestion de datos y analisis

4, Marketing digital y comercio electronico
5. Transformacion digital y adaptabilidad.

Metodologia
del programa

Enfoque practico y participativo, combinando clases magistrales
con actividades interactivas. Se promueve el trabajo en equipoy la
aplicacion practica de conceptos, con énfasis en el desarrollo de
habilidades técnicas y de liderazgo para enfrentar los desafios del
entorno empresarial digital.




Modalidad Semipresencial:

m Clases sincrénicas en linea via Microsoft Requisito de asistencia

Teams, con acceso a tu cuenta institucional

a clases: 75% pormadulo

Fechade inicio Meses a ser impartido Duracion 8 meses Graduacion

10DE ABRIL ABRILA
DE 2026 NOVIEMBRE 2026

REQUISITOS DE INGRESO:

* Titulo universitario de pregrado

presencial y coctel

180HORAS endiciembre de 2026

(Sujeto a cambios por motivos
de fuerzamayor)

RECONOCIMIENTOS:

* Diploma fisico de ISEADE Business School.
* E-Diploma de ISEADE Business School con

Cadigo Seguro de Verificacion (CSV).

* Entrega de notas impresas el dia de graduacion.
* Entrega de notas digitales en caso la graduacion
sea online.




Modulo 1: Inteligencia de negocios

’___‘ Fechas de clases: Horario:

== Abril: 10,17y 24 6:30 p.m.-9:15 p.m.
Mayo: 8,15,22y 29 (Hora El Salvador).
Junio: 5 Modalidad Online

Objetivo:

Desarrollar competencias sobre la toma de decisiones estratégicas y
operativas en los negocios a traves de proyectos, tareas de gobernanza de
datos y herramientas de B, transformandolos en informacidén accionable.

Principales temas a abordar:

» Gobernanza de IT, datos y su impacto organizacional

 Analisis funcional del ecosistema en Business Intelligence

» Proyecto de Inteligencia de Negocios

» Uso de herramientas (ETL, dashboards, visualizacion)

» Desarrollo de proyecto con Google Data Studio y herramientas de Bl

Rafael Ibarra / El Salvador

Socio y director de operaciones de Grupo Octo, Especialista en Tecnologia

de Microsoft. Amplia experiencia ayudando a

Maestria en Estrategias de Creatividad e Innovacion, Universidad de
Cadiz, Espana. Maestria en Admoén. y Direccién de Empresas, asi como
Lic. en Ciencias de la Computacion, de la Universidad
Centroamericana (UCA).

empresas a sistematizar sus procesos y mejorar su negocio a través de la
informacion. Certificado en inteligencia artificial del WITSA (World
Information Technology and Services Alliance), certificado por
Microsoft como profesional en Business Intelligence y certificado por
Scrum Alliance como Scrum Master. Maestria en Consultoria y
Diagndstico Empresarial, Universidad de Cadiz, Espana.



Modulo 2: Modelo de negocios
digitales

‘___‘ Fechas de clases: Horario: Sabado
= Abril: 11,18y 25 10:40a.m - 2:00 p.m.
Mayo: 2,9,16,23y 30 (Hora El Salvador).

Objetivo:

Fortalecer las habilidades de toma de decisiones estratégicas mediante la aplicacion
de herramientas de analisis para disenar e implementar modelos de negocio
innovadores con enfoque digital y vinculacion a fuentes de financiamiento nacional e
internacional.

Principales temas a abordar:

» Gestion Estratégica de modelo de negocios

* Tendencias globales en innovacion y economia digital

* Diseno estratégico sobre modelos de negocios con herramientas digitales y
tecnologias 4.0

* Métodos de vinculacion con ecosistemas y mecanismos de financiamiento.

Juan Francisco Escobar / El Salvador

Gerente de pais de Microsoft, El Salvador Ha sido reconocido por
Microsoft como: Circle of Excellence - Platinum Club y Outstanding
Achiever.

Tiene experiencia como catedratico en ISEADE y en la Universidad
Evangélica de El Salvador. Sus estudios incluyen un Programa de Alta
Gerencia en INCAE (2024), un Postgrado en Ciberseguridad en ISEADE
(2023), una Maestria en Gestion de la Innovacion por la Universidad Don
Bosco (2011) y una Licenciatura en Administracion de Empresas por la
Universidad Evangélica de El Salvador (2009).




Modulo 3: Direccion de Proyectos
de Transformacion Digital

=___= Fechas de clases: Horario sabados:
Junio: 19 online 6:30p.m - 9:15p.m 7:00a.m.-10:20a.m.
Junio: 20y 27 presencial (Hora El Salvador).

Julio: 4,11,18 y 25 presencial
Agosto: 1 presencial

Objetivo:

Desarrollar un plan de transformacién digital integral para una organizacion, que
abargue tanto los aspectos tecnoldgicos como los procesos y la cultura
organizativa, incorporando la Gestion de Proyectos por medio de marcos agiles 'y
metodologias predictivas.

Principales temas a abordar:

» Proyectos de Transformacion Digital.
» Gestidon de Proyectos. Marco agil vrs. enfoque predictivo:
- Mentalidad Agil
- Marco Scrum para acelerar resultados
- Practicas agiles
- Gestion deterministica de proyectos.

Rafael Ibarra / El Salvador

Socio y director de operaciones de Grupo Octo, Especialista en Tecnologia de
Microsoft. Amplia experiencia ayudando a las empresas a sistematizar sus
procesos y mejorar su negocio a través de la informacion. Certificado en
inteligencia artificial del WITSA (World Information Technology and Services
Alliance), certificado por Microsoft como profesional en Business Intelligence
y certificado por Scrum Alliance como Scrum Master. Maestria en Consultoria
y Diagnéstico Empresarial, Universidad de Cadiz, Espana.

Maestria en Estrategias de Creatividad e Innovacion, Universidad de Cadiz,
Espana. Maestria en Admon. y Direccién de Empresas, asi como Lic. en
Ciencias de la Computacion, de la Universidad Centroamericana (UCA).




Modulo 4: Gerencia de Comercio
Electronico

— Fechas de clases: Horario:
==4 Agosto: 14y 28 [T 6:30 p.m - 9:15p.m
Septiembre: 11y 25 OIS (Hora El Salvador).

Agosto: 21 Modalidad Semipresencial

Septiembre: 4y 18
Octubre: 2

Objetivo:

Comprender el conocimiento de técnicas y herramientas para analizar el
comportamiento del cliente, sus preferencias de consumo y desarrollar negocios
electronicos desde cero, comprendiendo su infraestructura, estrategias de negocio,
procesos y formulacion de estrategias competitivas para su éxito en el mercado.

Principales temas a abordar:

» Crowdsourcing

» E- Stock y e - Supply Chain Management

* Modelos e infraestructura de negocios en E- Commerce
» Seguridad en E - Commerce

Fabricio Quintanilla / El Salvador

Actualmente Gerente de Relacion con el negocio para E-commerce
y Transformacién Digital en Almacenes Siman.

Ha sido catedratico en: Universidad Dr. José Matias Delgado,
Universidad Evangélica de El Salvadory la Universidad
Tecnologica de El Salvador

Es Master en Computacion con énfasis en sistemas de informacién
del Instituto Tecnolégico de Costa Rica e Ingeniero de Sistemas
Informaticos del Instituto Tecnoldgico de Costa Rica.




Modulo 5: . Ecosistema Digital
Empresarial

t—h  Fechas de clases: Horario:

=== Agosto: 15,22y 29 7:00am-10:20 am
Septiembre: 5,12,19y 26 (Hora El Salvador).
Octubre: 3

Modalidad Online

Objetivo:

Conocer las principales tendencias y estrategias del ecosistema digital, con el fin de
emprender, incursionar, asegurar la continuidad y crecimiento de iniciativas
empresariales en entornos digitales, que les permitan atraer, retener, fidelizar,
madurar a los usuarios, y evaluar distintos modelos de negocio digital.

Principales temas a abordar:

» El Marketing y las ventas digitales

* Estrategias de crecimiento centradas en el cliente
* El Ecosistema Digital.

* Introducciéon a SEO y SEM

» Consultoria empresarial.

Roberto Castro / El Salvador

Fundador de Castro y Consultores s.a. de c.v., anteriormente se desempeié
como Gerente de Operaciones de América Interactiva del Diario de Hoy.

Ha sido catedratico de maestrias y postgrados en: ISEADE-FEPADE,
Universidad de Nebrija de Espanay en la Universidad José Matias Delgado.

Es Master en Administracion de Empresas de la Pontifica Universidad
Catadlica de Chile y Licenciado en Mercadeo de la Universidad Tecnol6gica
de El Salvador.




Modulo 6: Aplicacion de Nuevas
Tecnologias en Negocios

*—h Fechas de clases 1 Fechas de clases
19 - 23 de octubre | De 6:30 pm a 9:15 pm 30 de octubre
24 de octubre | De 8:00 am a 12:00 pm De 6:30 pma 9:15 pm
yde 1:00 pma5:00 pm 31 de octubre

De 8:00ama12:00 pm

Objetivo:

Desarrollar la capacidad para aprovechar las oportunidades y gestionar los riesgos
que presentan las tecnologias de la 42 Revolucion Industrial en el entorno
empresarial, incluyendo la inteligencia artificial.

Principales temas a abordar:

* 42 Revolucion Industrial

* Principales nuevas tecnologias de la 42 Revolucion Industrial y sus casos de
aplicacion en los negocios (Inteligencia Artificial, Big Data, |0T, Blockchain)

* Diagndstico para identificar qué tecnologia seria mas conveniente aplicar en
diferentes modelos de negocios.

Francisco Xavier Garcia / México

CEO de FexCapital y CFO de Knam Industries International en México.Profesional
con mas de 18 anos de experiencia en el sector financiero. Su trayectoria incluye
mas de 14 anos en Grupo Financiero Banorte, donde ocupd posiciones clave como
VP Structured and Derivative Products y responsable de tesoreria y plataforma
digital, liderando la creacion del negocio de productos estructurados,
implementacion de sistemas de trading y gestion de riesgos, asi como el desarrollo
deiniciativas de banca digital.

Cuanta con un Global Executive MBA de TRIUM, una Maestria en Finanzas
Cuantitativas por la Universidad Anahuac México, un diplomado en Productos
Finacieros Estructurados por el ITAM y formacién en Business Management por IE
Business School, ademas de una licenciatura en Finanzas por la Escuela Bancaria
y Comercial.




Calendario de clases

A continuacién, encontraras el calendario completo del postgrado.

Las fechas correspondientes a las clases online estan senalizadas en color amarillo y las clases
presenciales estan sefaladas en color gris para una mejor visualizacion de los moédulos.
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Junio Julio
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Agosto Septiembre
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Octubre

Lunes Martes  Miércoles  Jueves  Viemes  Sabado  Domingo
1 2 3 4
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Beneficios
de descuento

Inversion: Inversion total:
8 cuotas mensuales $1,800.00
de $225.00

Descuentos especiales:

- Descuento del 10% en todas las cuotas para graduados de Maestria o Postgrados de

ISEADE Business School.
- Descuento del 10% al realizar pago de contado.

Descuentos empresariales:
- Descuento del 6% en todas las cuotas al inscribirse dos o cinco colaboradores de una

misma empresa.
- Descuento del 10% en todas las cuotas al inscribirse seis a mas colaboradores de una

misma empresa.

Tasa 0%:

Puede realizar el pago a tasa 0% interés

12 cuotas plazo con tarjeta de crédito emitida en El Salvador de BAC Credomatic,

Cuscatlan, Davivienda Agricola o Promerica.
24 cuotas plazo con tarjeta de crédito emitida en El Salvador Banco Promérica 'y

Agricola.

*IMPORTANTE:
Los descuentos son excluyentes entre siy NO son combinables con tasa 0% interés.



Proceso
de admision

01

Iniciar su proceso HAZ CLICK:
de inscripcion .
llenando el formulario iinscribete aqui!
de solicitud

02

Enviar su documentacion en
formato digital:

* DUI (revés y derecho)

e Titulo Universitario

* NIT (Unicamente para persona
juridica)

* Fotografia

03

Completar su usuario
online y cancelar la
primera cuota del
programa

CONTACTANOS

E-mail: emercadeo@iseade.edu.sv
PBX: +(503) 2212-1700

Whatsapp: 7979-2843 / 7340-6337


https://registro.iseade.edu.sv/ingreso/postgrados.html?_gl=1*1am7irt*_gcl_au*MTQzMDIzNjQ3NS4xNzY3ODg3MDg0*_ga*NzQ1OTg3OTA2LjE3MzkzNzI4Mzc.*_ga_MVD5GL012Z*czE3NzMyNDg5NTYkbzMwOCRnMSR0MTc3MzI0ODk2OSRqNDckbDAkaDA.

