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POSTGRADO INTERNACIONAL
DE COMPETITIVIDAD EN LAS

Programa integral, conformado por las principales areas del
comercio internacional. Enfocado a la generacion de empre-
sarios competitivos dispuestos a incursionar y sobresalir en
el contexto de Ias exportaciones a nivel regional. Durante el
proceso de formacion el estudiante aprendera a utilizar y
aplicar técnicas innovadoras para atender oportunamente
Sus negocios internacionales, desarrollara un plan de export-
acion viable y concreto que podra poner en marcha en el
corto plazo, permitiendo con ello cumplir sus metasy ampliar
sus oportunidades de ingreso.

Fortalecer las competencias comerciales y
OBJ ETlVO administrativas para la correcta gestion de
empresas competitivas con vias a Ia

exportacion.

DIRIGIDO A

01 GERENTES Y/0 PROPIETARIOS

de empresas con potencial de exportacion y dispuestos a
enfrentar un nuevo desafio.

02 GERENTES DE EXPORTACION

03 GERENTES DE COMERCIO
INTERNACIONAL

04 GERENTES REGIONALES DE
VENTAS



122 LUN - VIER

H:30 p.m. a 9:30 p.m.

HORAS SAB. 23 JUN.

8:00 a.m. a 12:00 m.d.

DE MAYO A
MESESASER | NOVIEMBRE
2018

Precio: USS 2,000

Precio no incluye gastos asociados a la Experiencia Técni-
ca Comercial en Guatemala (transporte a Guatemala,
transporte local, alimentacion, alojamiento, etc.).

3 CUOTAS

$250.00

PROCESO DE
INSCRIPCION

1. CONCERTAR CITA. puede programarse en horario:
Lunes a viernes de 9:45 a.m .-12:00 m. y 2:00 p.m.-6:00 p.m.

Sabado de 8:00 a.m. - 11:30 a.m.

2. ASISTIR A LA ENTREVISTA. v llevar Ia siguiente

documentacion:

- Usuario en linea completo

- Fotocopia de DUI'y NIT

- Fotocopia de Titulo Universitario.

3. CANCELAR. Al finalizar la entrevista cancelar la primera
cuota para concretar la inscripcion.



modulo 01
28 MAYO - 01 JUNIO

COMERCIO INTERNACIONAL Y SUS REGULACIONES.

Comprender y analizar el entorno del comercio

OBJ ETIVO ‘ internacional, en cuanto a sus gestiones y

regulaciones generales.

Introduccion al comercio internacional / Logistica en
comercio internacional / Gestion aduanera / Tramites y
procedimientos para export/import / Regulaciones del
comercio internacional / Sistemas de gestion /
Certificaciones de calidad / Certificaciones de inocuidad
alimentaria / Certificaciones ambientales.

modulo 02
18 - 23 JUNIO

ESTRUCTURA DE COSTQS Y PRECIO

Obtener conocimientos relativos a costos,
precios y cotizaciones internacionales v el

OBJ ETlVO impacto que su correcta aplicacion genera
valores positivos a la empresa y a la actividad
productiva del pais

Introduccion a la contabilidad de costos / Costos en el
proceso productivo / Modelos y sistemas de costos /
Modelos de costos por actividades / Costos estandares y
avanzados / Diagnostico financiero y de costos /
Establecimiento del precio para el mercado internacional /
Cotizaciones internacionales.

modulo 03
23 - 26 JULIO

INVESTIGACION E INTELIGENCIA DE MERCADOS

Aprender a utilizar técnicas y plataformas para la
OBJ ETlVO inteligencia e investiggcién e de m.e/rcados, asi

como, el desarrollo e implementacion de

actividades de mercadeo y promocion comercial.

Inteligencia de mercados / Investigacion de mercados / Marketing en el
comercio internacional / Promocion comercial.

modulo 04
20 - 24 AGOSTO

PLANES DE EXPORTACION

Aprender a desarrollar un plan de exportacion

OBJ ETIVO ‘ concreto y viable para incursionar en el mercado

internacional.

Bases para la formulacion de planes de negocios /
Formulacion de planes de exportacion / Evaluacion y analisis
de planes de exportacion / Enfoque ambiental en el
desarrollo e implementacion de planes de exportacion /
Enfoque social en el desarrollo e implementacion de planes
de exportacion.




taller especializado
11- 14 SEPTIEMBRE

18 - 19 OCTUBRE

Consolidar el plan de exportacion de Ia
OBJ ETIVO empresa Yy asegurar su viabilidad y pertinencia.

Inteligencia de mercados / Investigacién de mercados /
Planes de exportacion.

asistencia tecnica
FASE 1: 20 SEPTIEMBRE

FASE 2: 25 OCTUBRE

Afianzar los conocimientos obtenidos a traveés

OBJETIVO ‘ la vivencia de una actividad enfocada a la

exportacion.

Plan de mercadeo / Calidad / Logistica en comercio
internacional / Finanzas.

Vé

METODOLOGIA

Inicialmente el empresario completara el formulario Diagnostico del potencial de exportacion, el cual sera su linea base para verificar las areas en
donde debe reforzar sus conocimientos y habilidades. Asistira a clases magistrales, en donde apoyado por la realizacion de casos, ejercicios y
practicas, aprendera a manejar las principales areas del comercio internacional. Durante el proceso de formacion, el empresario realizara un plan
de exportacion acompanado por asesores lideres y asesores en formacion, quienes le guiaran conforme su potencial a formular un documento
viable y concreto. Este acompanamiento lo recibira por medio de sesiones individuales organizadas conforme su disponibilidad y porcentaje de
avance. Se brindaran talleres especializados para completar el plan de exportacion y asegurar que el mismo sea efectivo. Al finalizar el empresario
participara en una practica técnica comercial en la ciudad de Guatemala, en donde visitara supermercados o centros de distribucion. También
recibira conferencias e intercambio de experiencias con importadores guatemaltecos.

EXPERIENCIA
TECNICA COMERCIAL

Afianzar los conocimientos obtenidos a

OBJ ETIVO ‘ través la vivencia de una actividad

enfocada a la exportacion.

Visitas a supermercados o centros de distribucion /
Intercambio de experiencias y generacién de red /
empresarios Guatemala-El Salvador.

NOTA: El precio no incluye gastos de viaje asociados a
la Experiencia Técnica Comercial en Guatemala
(transporte a Guatemala, transporte local,
alimentacian, alojamiento, etc.).

IMPORTANTE: Las actividades iniciaran el 15 de
noviembre a las 8:00 a.m., por lo que recomendamos
trasladarse a Guatemala desde el dia anterior (14 de
noviembre).



CATEDRATICOS

=1/ ALFONSO RAMIREZ
& Consultor mexicano asociado a la firma ALIADOS, asesor

E externo de ProMéxico, Consultor de FUNDES Guatemala, Con-
sultor y Formador de Formadores del Programa de Ase-
sorfas para las Exportaciones de la Unién Europea [(APEX],
Miembro del Directorio Técnico del Programa AgroCAFTA,
Miembro del Consejo de Exportaciones a America y Europa
de la AGEXPORT, Catedratico de Comercio Internacional en la
Universidad Francisco Marroquin. Licenciado en Adminis-
tracion de Empresas y licenciado en Economia, con diploma-
do en Finanzas.

CLARA LUZ DE LUCERO
16 anos de experiencia en administracion de Tratados de
Libre Comercio. Jefe del Departamento de Verificacion de

74 Origen de las Mercancias y Procedimientos Aduaneros. Jefe

del Laboratorio Quimico de Aduanas. 12 anos de docencia en
la Universidad Rafael Landivar. Licenciada en quimica far-
maceéutica, estudios de politica comercial externa en la Or-
ganizacion Mundial del Comercio -OMC- Ginebra- Suiza. Es-
tudios de técnicas aduanera internacionales. Madrid -
Espana.

JUAN JOSE OCHAETA

Mas de 15 anos de experiencia en desarrollo empre-
sarial con instituciones como: FAQ, AGEXPORT, Rain-
forest Alliance, Conservation Internacional, FUNDALA-
CHUA, COUNTERPART INTERNACIONAL.

Autor de la Metodologia Participativa para la Formu-
lacion, Evaluacion e Implementacion de Planes de Ne-
gocios en Centroamérica, de AGEXPORT. MBA, Univer-
sidad Nacional de Cordoba, Argentina. Licenciado en
Administracion de Empresas, Universidad de San
Carlos de Guatemala.

OSCAR ROJAS

Venezolano con soélida experiencia gerencial, espe-
cialista en: estrategias empresariales, generacion
de valor diferencial en las organizaciones a partir de
la creatividad, innovacion y tecnologia. Profesor uni-
versitario en temas de gerencia, innovacion y es-
trategia empresarial, gestion de empresas, proyec-
tos, liderazgo, emprendimiento y lean management
en Latinoamérica. Columnista de temas de nego-
cios y tecnologia en la revista Estrategia&Negocios.
Ingeniero en Mantenimiento Mecanico, Maestrias en
Administracion de Empresas, Gestion Proyectos y a
nivel de doctorado tiene un PhD en Robdtica y Au-
tomatica Industrial.



VICTOR BARILLAS

Mas de 20 anos de experiencia en implementacion y
administracion de operaciones relacionadas con ser-
vicios de transporte de carga internacional, gestion
aduanal, etiquetado y diversos aspectos de logistica.
Catedratico de postgrados y diplomados desde el 2014
en AGEXPORT.

Ingeniero Quimico egresado de la Universidad de San
Carlos de Guatemala, Maestria Internacional de
Logistica de la Escuela de Negocios ENAE / Universi-
dad de Murcia, Espana, Maestria en Reingenieria y Tec-
nologias de Aseguramiento de la Universidad Francis-
co Marroquin.

WILFREDO FERNANDEZ

Chileno con experiencia en gerencia de produccion
en plantas de alimentos, jefaturas en aseguramiento
de la calidad y como consultor en: inocuidad, calidad,
legislacion, produccion, desarrollo de productos,
competencias laborales. Catedratico de Ingenieria en
Industrias de Alimentos de la Universidad Rafael
Landivar de Guatemala. Asesor calificado por la Su-
perintendencia de Administracion Tributaria SAT.
Ingeniero de Alimentos de la Pontificia Universidad
Catdlica de Valparaiso, Chile. Programa Empresarial
de Gerencia en Exportaciones. ECE. AGEXPORT. Guate-
mala.

EL SALVADOR

CARLOS EDWIN OVANDO ORREGO

Especialista en Comercio y Experto Aduanero para
Nathan Associates Inc. en el Proyecto Regional de
USAID para Comercio y Alianza de Mercado (2014 a la
fecha). Técnico de andlisis de datos, aduanas
(division operaciones) -2008 a 2013-. Oficial de
aduanas (division operaciones) -2002 a 2007-.
Catedratico en el area de aduanas, para
universidades salvadorenas. Ingeniero Industrial,
Universidad Centroamericana “José Simeon Canas’
UCA, 1994-200.



CONTACTO
PARA MAS
INFORMACION

Teléfonos
PBX: 2212-1700 / 2212-1734
2212-1732 | 2212-1728

Website: www.iseade.edu.sv

Email:
contacto@iseade.edu.sv

Impartido por Con el apoyo de
ISEADE §Z FEPADE SR S s

ESCUELA D E NEGOCIOS



